Drie fasen van ondernemen

Fase I. Oriënteren

	-
	Oprichters/samenwerking


Met wie wilt u uw onderneming starten? Wilt u samen met iemand anders een bedrijf starten of alleen? De kennis, vaardigheden, ervaring en ambities van uw partners zijn medebepalend voor de profilering van uw onderneming.
	-
	Product/dienst


Waar bent u goed in, wat vindt u leuk, waar liggen uw ambities, waar ziet u hiaten in de markt? Datgene wat u aan wilt bieden aan klanten is een spanningsveld tussen waar ligt de behoefte in de markt en wat u te bieden heeft?
	-
	Marktonderzoek


Wie is uw klant, aan wie wilt u uw producten en/of diensten aanbieden? Is er behoefte aan uw product? Hoe willen klanten uw producten aangeboden krijgen?
	-
	Netwerk


Welke mensen bieden u aanknopingspunten als leverancier, klant of samenwerking? 
	-
	Verwachtingen


Stel vooraf vast wat uw verwachtingen zijn van uw onderneming. Welke doelstellingen moeten gehaald worden? Hoe lang neemt u de tijd om uw doelstellingen te behalen (dus wanneer trekt u de conclusie dat dit niet iets is voor u)? Welke resultaten wilt u bereiken en aan wie wilt u laten weten dat deze resultaten bereikt zijn.
	-
	Ondernemingsplan


Een ondernemingsplan heeft u nodig als u financiële middelen nodig heeft van bijvoorbeeld een bank. Maar ook als u niets hoeft te lenen, kan een ondernemersplan helpen bij het structureren van uw gedachten. Het ondernemersplan dient dan als basis voor een plan van aanpak.
	-
	Profilering: Naam, huisstijl, drukwerk, media


Hoe onderscheidt u zich van de rest? Wie bent u, wat doet u, wie kan u helpen en hoe vertelt u dit aan de buitenwereld? Uw identiteit is medebepalend voor uw profilering. 

Fase II. Opstarten van uw onderneming
Kom van idee tot uitvoering met een stappenplan:

	-
	Stap 1: Oriëntatie


	-
	Stap 2: Vergunningen, diploma’s en registratie 


	-
	Stap 3: Marketingplan 


	-
	Stap 4: Huisvesting 


	-
	Stap 5: Personeel 


	-
	Stap 6: Kiezen van een rechtsvorm 


	-
	Stap 7: Financiën 


	-
	Stap 8: Belastingen en administratie 


	-
	Stap 9: Zeker zaken doen 


	-
	Stap 10: Aan de slag 


Kijk ook op: www.kvk.nl. 
Fase III. Leiden van uw onderneming

De inrichting van een onderneming is afhankelijk van het product of de dienstverlening. Maar iedere ondernemer zal moeten zorgen dat de onderneming werkt en groeit. Het bedrijf staat niet stil en zal zich gaandeweg verder ontwikkelen. Zorg als ondernemer dat deze ontwikkelingen in lijn lopen met uw visie.

